entrevista

Jordi Latorre

Director general de ALB Sistemas

“El afio 2007 ha sido para ALB el afo de la consolidacién
de nuestro posicionamiento como sistemistas”

Jord Latorre es director general de ALB Sistemas desde hace un afie.
En esta enrevista que ha concedido a El Instolodor hoce un balance de

estos primeros meses en su nuevo camgo y adelanta cudles son sus
planes para el futura. El resultade del esfeerzo mealzode por teda la
compafia se resurma en una palabra: consolidacién de Imagen
corpomativa, de predudo v de empresa.
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El Instalador: Una vez cum-
plide su primer afic como
nuevo director general de
ALB Sistemas, Lqué resumen
haria de estos primeros me-
ses y como afronta su nuevo
cargo de cara al futuro?

Jordi Latorra: El ano 2007 ha
sido para ALB el afio de la
consolidacion de nuestro posi-
cignamiento como sistemistas,
Consolidacidn en cuanto a
nuestra nueva imagen corpo-
rativa presentada en la pasa-
da edicidn de la Feria Climarti-
zacibn en Madrid. ¥ consolida-
cidn también en cuanto a pro-
ducto, consiguiendo una per-
fecta interaccidon de toda
nuestra oferta, ya que hemos
llevado a cabo un proceso de
industrializacidn gque nos ha
permitido controlar mucho me-
jor la composicidn de nuestra
cartara de producto, a la vez
gue darle coharencia.

De cara al futuro, creo que
en ALB tenemas la gran opor-
tunidad de seguir consolidando
una empresa familiar en un
mercado cada wez mas glo-
balizado, ya que dispone-
mos de un equips directive
muy joven, &gil, bien pre-
parado y muy capaz de
adaptarse a la constante
avolucitn del mercade.

E.l.: En cuanto a pro-
ducto, iécudles son las
principales novedades
que se incluyen dentro
del nuevo Catélogo ALB
Sistemas |-2008 en cuan-
to a sistemas de suelo
radiante, regulacién y
sistemas de tuberia mul-

ticapa?

J.L.: La verdad es que
hamas renovado amplia-
mente nuestro catélogo
2008. En primer lugar he-
mos creade no sdloe un
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“Hemos llevado a cabo
un proceso de
industrializaciéon que
nos ha permitido
controlar mucho mejor
la composicion de
nuestra cartera de
producto”

cataloge de producto y tarifa
de precios, sino también un
manual técnico en el cual el
instalador v la oficina técnica
encontrardn respuesta a todas
aquellas preguntas que, alo
large de los anos nos han plan-
teado en multitud de presenta-
ciones y jornadas de formacian
acerca de nuestros sistamas
de tubo multicapa, suelo ra-
diante y regulacién,

En &l nueve catilogo ALB
2008 destaca coma principal
novedad la nueva gama de ac-

cesorios de prensar universal
para tubo multicapa. Cabe des-
tacar la universalidad de estos
ACCEs0rios ya que, por primara
wez, se presenta en &l mercado
un sistema que puede ser pran-
sado con los tres tipos de mor-
daza més habituales de nuestro
mergads: H, TH y L,

En cuanta a nuastro sistema
de suelo radiante cabe desta-
car &l nuevo panel aislante con
lamina de aluminio Difutec®,
asi como la nueva gama de co-
lectores premontados en caja
de 10 cm de espesor y todas
las opciones de regulacion que
se presentan con este formatao.

También en este primer se-
mestre del ano, presentaremos
al memado nuestra opcidn an
cuanto a enargias renovables:
al aprovechamiento de la
enargia geotérmica para la ex-
plotacion de nuestros sistemas
de suelo radiants,

E.l.: Asimismo, disponen
ya da producto propio. LQué
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supone este paso adelante
en la oferta de ALB Siste-
mas? LOuwé beneficios puede
aportar a sus clientes?

J.L: Musstra principal valor
es la capacidad de innovacian,
Hemaos atesorado una gran ex-
periencia en los dltimos anos,
fruto de nuestra especializa-
cidn en la aplicacion del tubo
multicapa en todos nuestros
sistemas.

De hecho somos la dnica
compafia en Espana que ha
desarrollado todos sus siste-
mas Onica vy exclugivamenta
con tubo multicapa desde
haca mas de 12 afios. Debido
a esta realidad, no sdlo aplica-
mos el producte sine que tam-
bién lo estamos greando y fa-
bricande, utilizando en el pro-
ceso esta capacidad de inng-
wacin.

“Controlar las fases de
creacién, disefio y

fabricacién de nuestros
productos nos permite
ofrecer a nuestros
clientes sistemas
completos”

Contralar las fa-
ses de creacidn,
disefo v fabrica-
cidn de nuestros
productos nos per-
mite ofrecer a
nuestros clientes
sistemas comple-
tos donde todos
los componentes
interactdan ade-
cuadamenta para
ofracer la mejor
solucidn,

Muestros clien-
tes van a poder disfrutar de
este hecho diferancial ya que
ponemos a su disposicidn una
seleccidn de productos de
muy alta calidad que les per-
mitird proponer y materializar
instalagiones faciles en su
montaje y seguras en su fun-
cignamianta.

E.L: Con las novedades del
catélogo, con producto pro-
pic y la expansién de su em-
presa como base, Ecomo
afrontan el nuewo ejercicio y
cudles son los principales
retos que se han marcado en
cuanto a resultados para el
20087 LY a largo plazo?

J.L.: En este gjercicio 2008
nuestras prioridades y princi-
pales objetivos se van a cen-
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"De cara al futuro,
creo que en ALB
tenemcs |a gran
oportunidad de seguir
consolidando una
empresa familiar en un
mercado cada vez
més globalizado”

trar an la congolidacidn de los
procesos de creacidn y fabri-
cacidn de nuestros productos
y en la comunicacion al merca-
do de los beneficios que apor-
tan los nuevos productos pre-
sentados en nuestro catalogo
1-2008.

Muestro principal esfuerzo
se orientard a crear con el
cliente unas relaciones de par-
tenariado que aporten valor,
tanto para el ¢cliente coamo
para ALB.

A partir de estos cimientos
canstruireamos nuastro 1argn-
plazo y desarrollaremos con
nuestros clientes un mercado
estructurado a partir de pro-
ductos y sistemas de alta ca-
lidad que se ajusten a los
nueves raquisitos de nuestra
sociedad, |



